Менеджер по продажам ВЭД со знанием немецкого языка

Нижний Новгород



Требуемый опыт работы: 1–3 года
Полная занятость, полный день
Не упусти свой шанс попасть в сильную команду и работать с продуктом № 1 на рынке!

Компания ECOGROUP – один из лидеров на рынке товаров для рыбалки. MAXIMUS – спиннинги №1 в России. Alaskan - самые популярные зимние рыболовные костюмы. И многие другие товары, качество которых позволило компании ECOGROUP занять лидирующие позиции в России.

Сейчас мы развиваем нашу систему продаж в Европе, и ты можешь возглавить это направление. Перспективы данной вакансии ограничиваются только нашим воображением. Мы стали лидерами в России, и мы сможем завоевать весь остальной мир.

Задачи на данной позиции:
· работа с клиентами;

· работа с дистрибьюторами;

· участие в зарубежных выставках;

· реклама и продвижение продукции на зарубежных рынках через дистрибьюторов и региональных представителей;

· и самое главное - увеличение продаж.

Именно Вы наш кандидат, если:
· у Вас хороший опыт и навыки в области продаж и в области управления продажами;

· у Вас отличное знание немецкого языка;

· Вы ориентируетесь на результат;

· Вы ответственный человек и любите свое дело.

Что предлагаем:
· ежемесячный уровень дохода от 25 000 оклад + % + премии;

· комфортное рабочее место - Home Office;

· официальное трудоустройство;

· зарубежные командировки;

· и самое главное – серьезная перспектива развития и карьерного роста.

А также:
· Максимальная поддержка в саморазвитии и личностном росте

· Лояльность руководства в обмен на хорошую работу

· тренинги, курсы и конференции по запросу за счет Компании.
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